
 

تقدم على الأقل 3 حلول لوجستية
 

حفظ كلفة 5 على الأقل٪ للعميل
 

—— صني وورلدوايد لوجيستكس (ش.م.ح) المحدودة ——
 
 
 
 

 
 

الشحن البحري
((من الصين إلى جميع أنحاء العالم

أكثر من 20 عامًا من الخبرة في شحن البضائع [1]

شركاء التحالف حول العالم 3000 [2]

موظفي الخدمات اللوجستية المهنية 100 [3]

لا يوجد حادث ما لم تحدث كارثة طبيعية [4]

الاهتمام بالبضائع أكثر من المالك [5]
 
تساعد خدمة الشحن البحري الممتازة العملاء في مشترياتهم من الصين إلى جميع أنحاء العالم ، مما يضمن التسليم السريع
.والأمن والفعال
 
 

خدمة الشحن البحري
——
[1] FCL (حمولة حاوية كاملة) HQ ، 45HQحاوية 20 قدمًا ، 40 قدمًا ، 40

[2] LCL (أقل من الحاوية) البضائع السائبة ، البضائع السائبة

.قبل الاستفسار ، يرجى تأكيد الطريقة التي تختارها

 

 

 

الوقت الشحن اللوجستية صني في جميع أنحاء العالم
 
 

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q


 
الولايات
المتحدة
الأمريكية

يورو اليابان كندا أستراليا دولة أخرى

الشحن الجوي المطار إلى المطار أو المطار بالإضافة ، EK AA PO CA HU NH EY OZ BY.ect :شركة الطيران
إلى التسليم

Amazon FBA
(DDP) أيام 5-6 أيام 6-7 أيام 4-5 أيام 6-7 أيام 5-6 لا شيء

التعبير أيام 2-3 أيام 2-3 أيام 2-3 أيام 3-4 أيام 2-3 أيام 4-5

الشحن
(DDP)البحري أيام18-22 أيام20-25 أيام18-25 أيام18-25 ميناء إلى ميناء أو الشحن والتسليم

سكة حديدية لا شيء أيام15-25 لا شيء لا شيء لا شيء استفسار الثابتة
والمتنقلة

.نصائح دافئة: وقت الشحن أعلاه هو لمعلوماتك فقط

 

 

 عرض صور البضائع
——

 

 

 

نحن وقصة العميل



—— لصوتنا ——

لا ترقى الحياة أبدًا إلى الأشخاص الذين يعملون بجد ، فأنت لا تعرف أبدًا ما هي المفاجآت التي سيعدها لك أمامك ، لقد مرت خمس سنوات تقريبًا منذ التقيت كارمين. في 5 مايو 2014 ، لا يمكن أن يكون اليوم العادي #
.39 عاديًا ، ولكن لا يمكن لأحد التفكير فيه. ما مدى احتراف هذا العميل في مهنته التجارية وثقته بي وحياتي المستقبلية

تلقيت رسالة بريد إلكتروني استفسار من العميل بعد ظهر ذلك اليوم وطلبت مني دفعة من شحن أحمر الشفاه من شيامن إلى الولايات المتحدة. كنت دائمًا أقتبس من العميل كالمعتاد ، لكن مستحضرات التجميل ليست سلعًا
مطلوب تحديد النقل الجوي. بالإضافة إلى ذلك ، بالنسبة للمصانع المصدرة ، تحتاج إلى تقديم إعلان معلومات ، يجب أن تخضع منتجات البر الرئيسى ،MSDS عادية ، ويتم شحن هذه المنتجات عن طريق الجو. بحاجة لتقديم
لمستحضرات التجميل لفحص السلع.
 
عندما نقلت ، قمت بتذكير العميل بوعي بهذه المعلومات ، لكن العميل لم يفهمها. طلبت من العميل إعطائي معلومات الاتصال بالمورد أولاً #. فهمتها بوضوح ثم أعطته ملاحظات. أعطاني معلومات المصنع. ومع ذلك ، لا يمكن
تقديم المعلومات من جانب المصنع على الإطلاق. أعطيت على الفور حل آخر ل سحب البضائع إلى شنتشن وتطير من هونج كونج. تم ترتيب أول تذكرة للعميل # 39 بسلاسة كبيرة ، وسار كل شيء بسلاسة ، وكان العميل راضياً للغاية
.عن احترافي وحسن توقيته

؛ طلبات البضائع الكبيرة. بعد استلام البضائع ، لم تكن البضائع في الإصدار الصحيح. كانت جودة البضائع الكبيرة والعينات بعيدة عن نفسها. أخشى أنه في السنوات u0026 # 39\ ومع ذلك ، أرسل المصنع عينات والعملاء
 الأولى ، كانت الشركات التجارية مبتذلة من أجل كسب المال. إنه ليس غير اعتيادي.
 
ونتيجة لذلك ، تم بيع منتج العميل # ، وتم تلقي عدد كبير من شكاوى العملاء ، وحتى الشركة على جانب العميل # 39 كانت غير مستدامة. لذا ساعدت الزبون ، الذي تواصل دائمًا مع المصنع ، ساعدني ، آمل أن أساعد العميل
في الحصول على الحل من المصنع أو استرداد بعض الخسائر ، يمكن للأعمال أن تفهم ، لكن مفهوم الرئيس مختلف ، ليس لديها قرار ، وأخيرًا هذا العمل في الوسط ، وأشعر أن الرئيس الذي ليس صادقًا مع هذا ليس له مستقبل ،
وبسبب هذا النزاع ، ترك الشركة.
 
على الرغم من أن هذا الأمر لم ينتهي بالنتائج التي أردتها أنا وكارمين ، ولكن لأنني كنت أبذل قصارى جهدي لمساعدته ومساعدته ، فإن العميل ممتن للغاية بالنسبة لي ، من ناحية أخرى ، فإن الثقة والمودة لي ازداد
بشكل عظيم. ثم يبدأ العميل ، يبحث عن مورد جديد ، يجد موردًا جديدًا ، والعنوان المسجل ، والمقياس ، ورأس المال المسجل للمورد ، دعني أساعده في المراجعة ، ولدي أيضًا مكالمات متعددة والأعمال المقابلة ،
والفيديو لفهم الحجم للمصنع وحجم الشركة ، وفي النهاية اختيار مصنع بمؤهلات جيدة بشكل خاص. يعمل المصنع مع العملاء منذ ذلك الحين ، ولم يغير الموردين أبدًا.
 
.وأنا أيضًا محظوظ جدًا. منذ أن عرفت العميل ، تم ترتيب جميع شحنات العميل الخاصة بي # ولم تتغير أبدًا. لقد كدت أصبح وكيله في الصين

لأن العميل وسيط ، يتم بيع منتجاته أيضًا إلى عملاء آخرين. سألته لماذا اختارنا. قال إن هناك النقاط التالية التي تجعلني أشعر بالحركة والإعجاب:

وهناك المزيد من المتطلبات ، لكن لدي خبرة ونحن محترفون جدًا. ، FDA والنقل الجوي لتوفير هوية النقل ، يجب أن يكون التخليص الجمركي للوجهة الأمريكية عبارة عن إعلان MSDS 1) نقل مستحضرات التجميل والشحن
 
2) كوسيط ، كل عميل لديه عقد مع مشتريه ولديه تاريخ تسليم. بمجرد تجاوز فترة التسليم ، سيكون لديه تعويضات مقطوعة عالية. يثق بي ويثق بمهنتنا.
 
3)The transportation كلفة is not particularly large for his orders. His goods are not only in the United States, but also in the United Kingdom, France, Poland, كندا and أستراليا. He has a full-time Chinese agent, all
the shipping plans are given to me, I will give each ticket the warehousing, take-off, arrival, delivery time requirements, for the customer, he docks, check the progress of the order is very convenient Very worry-free,
then he can حفظ more energy on his product sales, to make the brand, profits higher.
 
الولايات المتحدة ,GP were sent to a warehouse in Charlotteوأحمر شفاه HQ 20أي أمر ، مهلة زمنية ، يمكننا أن نقدم له أفضل حل. على وجه الخصوص ، تذكر أنه بمجرد أن كان لديه حاويتان للبضائع ، أ ملمع شفاه 40 (4
According to the normal shipping time, it is normally 38- after the ship is opened. It takes 40 days to send to the warehouse. Moreover, this is still based on the port of the ship, the ship is opened, the port .الأمريكية
is very punctual, the port of departure, the port of destination does not have any time limit for customs inspection.
 
However, the time limit for customer orders is only 25 days. If the two containers are transported by air, the كلفة is particularly high. If normal shipping is not available, then we will help customers to سفينة من
then arrange the truck directly. The US West LA cabinet, the two drivers took turns, and the special car was dispatched to the customer's warehouse in Charlotte for 6 days. The ,نينغبو إلى لوس انجليس لمدة 14 يوما
customer was particularly grateful for this solution, which حفظd him a lot of money and helped him solve the problem. Since then, all the customer's orders are directly let the factory contact me to arrange the
delivery, and even the shipping charges are not inquired in advance, I directly billed in the past, after the delivery is completed, the payment will be made at the end of the month.



إنها أيضًا تجربة العمل مع هذا العميل ، دعني أفكر أكثر فأكثر في اتجاه عملي.
 
1) فكر في المشكلة من وجهة نظر العميل ، وفكر في ما يريده العميل ، وأضف المزيد من القيمة المضافة إلى نفسك ، بحيث يمكنك أن تصبح دورًا لا غنى عنه في جانب العميل # 39.
 
2) لدينا عملاء أمريكيين مباشرين لنا في 50 ولاية أمريكية. أي شحنة أمريكية ، يمكن للآخرين القيام بذلك ، يمكننا القيام بعمل أفضل ، وهو أفضل حل لوجستي ، يجب أن نثق في عملائنا.
 
3) محترف ، وليس مجرد الحديث عنه ، تحتاج إلى معرفة ما يهتم به العميل وتعلمه لمساعدة العميل على حل مخاوفه ومخاوفه.
 
4) يمكننا توفير 3 عملاء أمريكيين على الأقل يتعاونون معنا ، بحيث يمكن للعملاء الجدد الاتصال بعملائنا الأمريكيين المتعاونين مباشرةً للتعرف على خدمات شركتنا # 39 ودع العملاء يشعرون بأنك حقيقي وقوي.
 
5) تعلم من العملاء ، وتعلم الحكمة التجارية للعملاء ، وشاركها مع عملاء جدد آخرين ، ووجه العملاء ، واعثر على العملاء الذين يشاركونك اهتماماتك ، واجعل الطلبات سهلة وخالية من القلق ، ومهملة للغاية ،
؛ ر القيام بذلك. u0026 # 39\ ومستهلكة للوقت ، وشاقة. الزبائن ، لا
 
6) شارك معك الحياة الحقيقية في الحياة ، واسمح للعميل بمعرفة المزيد عنك وزيادة لزوجة العميل.
 
كارمين وأنا شركاء تجاريون ، أصدقاء في الحياة ، نتذكر هذه السنوات الخمس ، يجب أن نكون إنجازات متبادلة. حصل على ما يريد ، وفعلت ما أردت القيام به. أنا ممتن له لعدم مقدار المال الذي كسبه لي. بدلاً من ذلك ،
.تعلمت الكثير وجعلتني أكثر راحة في تطوير سوق الولايات المتحدة والعملاء الأمريكيين. بلغ معدل دوران السوق الأمريكية هذا العام 80.3. ٪ ، هدفنا هو أنه طالما يلتقي العميل بنا ، لم يعد يريد وكلاء شحن آخرين

 

 

شكرا جزيلا لقراءة قصتنا
 

جرب خدمة الشحن لدينا
 

 


