
 

提供 至少 3 الحلول اللوجستية
 

5 少至 حفظ كلفة٪ 为 客户
 

本 ، 本 ؛ 本 ، 本 ؛ شركة صن شاين جلووب المحدودة
 
 
 
 

 
 

海 运费
(من الصين إلى العالم)

وكلاء الشحن لا تقل عن 20 سنة خبرة [1]

وينتشر شركاء التحالف في جميع أنحاء العالم 3000 [2]

محترفين في الخدمات اللوجستية 100 [3]

ما لم الكوارث الطبيعية، لا شيء سيحدث [4]

[أكثر رعاية البضائع من مالك البضاعة [5
 
.وتساعد خدمات النقل البحري الممتاز عملائنا من الصين المشتريات إلى العالمي، لضمان سرعة، سلامة وكفاءة التسليم
 
 

双 海运 业务
本 ، 本 ؛
整箱 货 قدما، 40 قدما، 40 قدما، 40 مقرا، حاويات المقر 45

(التهجئة (أقل من الحاويات [2] 散货 ， 散货

.قبل أن سألت، يرجى اختيار الطريقة التي

 

 

 

أشعة الشمس هي وقت التوزيع اللوجيستي العالمي
 
 

 
الولايات
المتحدة
الأمريكية

يورو اليابان كندا أستراليا 其他 国家

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q


空运 的 货物 العلاج بالصدمات الكهربائية، المطار إلى المطار- BY أوز NH EY أأ بو) كريس هو yak :شركة الطيران
أو مطار للتسليم

FBA أمازون
(DP) أيام 5-6 أيام 6-7 أيام 4-5 أيام 6-7 أيام 5-6 لا شيء

التعبير أيام 2-3 أيام 2-3 أيام 2-3 أيام 3-4 أيام 2-3 أيام 4-5

海 运费 (DDP) أيام18-22 أيام20-25 أيام18-25 أيام18-25 الميناء إلى الميناء أو الشحن
والتسليم

سكة حديدية لا شيء أيام15-25 لا شيء لا شيء لا شيء 请 调查

.دافئ مفتاح الحل: أكثر من وسائط النقل، إلا للعلم

 

 

 الصور الفوتوغرافية للشحنة
本 ، 本 ؛

 

 

 

قصتنا مع عملائنا
بن، بن ؛ نحن نحن - هذا ؛

إن الحياة لن تخيب آمال الذين يعملون بجد، ولن تعرف أبدا ما سيفاجئك أمامك. مرت خمس سنوات تقريبا منذ ان التقيت بهذا الرجل. وفي 5 أيار/مايو 2014، سيكون اليوم العادي غير عادي، ولكن لا أحد يستطيع أن يتخيل ذلك.
.مهنة هذا العميل، وثقته بي، وعدد حياتي المستقبلية



ذلك المساء كنت ترد استفسارات لعملائه البريد الإلكتروني، واسألني مجموعة أحمر الشفاه من بالحياة إلى الولايات المتحدة. أنا دائما للعميل اقتباس كالمعتاد، لكن مستحضرات التجميل ليست بضائع عامة، هذه السلع
تحتاج إلى التعرف على النقل الجوي. وفيما يتعلق بالتصدير، كذلك، فإن ما يحتاجونه من بيانات المعلومات، ويجب أن تقبل المنتجات القارة 检商 مواد التجميل.MSDS هو المحمولة جوا. بحاجة إلى
 
عندما عرضت، قمت بتذكير العميل عن وعي بالمعلومات، لكن العميل لا يفهم. أطلب من العملاء أن يعطوني معلومات الاتصال الخاصة بالموردين أولاً. فهمت ذلك جيدا، ثم أعطيته تعقيبات. أعطاني معلومات عن المصنع. ومع
ذلك، لا يمكن تقديم معلومات عن المصنع على الإطلاق. أعطي على الفور حلا آخر وقد سحب السلع إلى شينـزين، الصين، من هونج كونج. سوف الترتيبات أول تذكرة شيئا يسير على ما يرام، أن كل شيء يسير على ما يرام، على
.المستوى المهني وتوقيت الزبائن تلمسني سنشعر بالرضا التام

ولكن، المصنع أرسلت السلع الأساسية مع العملاء عينات أمر. بعد إعادة المبلغ، فإن من النسخة غير دقيقة. وتختلف نوعية السلع والعينات اختلافا كبيرا. على مر السنين، لم يكن من غير المألوف أن تكون الشركات
 التجارية مزيفة ورخيصة لكسب المال.
 
ونتيجة لذلك، تم بيع منتجات العملاء وتلقى عدد كبير من الشكاوى من العملاء، وحتى الشركات التي تتعامل مع العملاء غير مستدامة. لذلك أنا ساعد الزبائن، دائما التواصل المصنع، مساعدة، آمل أن يساعدنا ان العملاء
من المصنع الحصول على الحل أو تعويض بعض خسائرهم، ومن المفهوم أن التشغيلية ويختلف مفهوم لكن المدير، إنها لا أتخذ القرارات بالمكون التشغيلي في المنتصف، اعتقد انه لا مالك صادقة لا مستقبل، بسبب هذه
المنازعات، وقد ترك العمل.
 
وعلى الرغم من أن هذه المسألة لم تحقق النتائج التي طلبتها منها، فإن زبائني يقدرون كثيرا لأنني ما أبذل قصارى جهدي لمساعدته ومساعدته ثم، و بدأت في البحث عن موردين جدد العملاء وجد موردين جدد، عنوان تسجيل
البائعين، وحجم رأس المال التأسيسي، دعني أساعده للاستعراض من جانب وهاتفت أيضا عدة العمليات المناظرة، لفهم حجم في المصانع، الفيديو لحجم الشركة، يتمتعون بمؤهلات جيدة جدا في الاختيار النهائي المجمعات
.الصناعية. ويعمل المصنع مع العملاء منذ ذلك الحين ولم يتغير المورد أبداً
 
.

لأن العملاء ووسطائهم، بيع ما صنعه أيضا لزبائن آخرين. سألته لماذا اختارنا. قال النقاط التالية يحرك أشعر والإعجاب:

والنقل الجوي توفير النقل المتعلقة بوضع العلامات، التخليص مكتب جمارك المقصد "الولايات المتحدة أن إعلاناته إدارة الأغذية والعقاقير المزيد، ولكن لدي خبرة، نحن MSDS 1) النقل لمستحضرات التجميل، ونقل
محترف للغاية.
 
(2) كوسيط، يكون كل زبون عقداً مع المشتري وتاريخ التسليم. وعندما يتجاوز موعد التسليم، يكون له مبلغ أكبر من التعويضات المقطوعة. يؤمن بي ويؤمن بمهنتنا.
 
(3) لم تكن تكاليف النقل لأطلبه كبيرة بشكل خاص. وسلعته ليست موجودة في الولايات المتحدة فحسب، بل أيضا في المملكة المتحدة وفرنسا وبولندا وكندا وأستراليا. لديه متفرغ الصين وكيل، أعطاني كل خطط النقل، سأقدم
كل صوتا التخزين تقلع، وصول طلب وقت التسليم، بالنسبة العملاء، إنه الالتحام، التحقق من الطلب مريحة للغاية جدا و يفخرون مرحلي حسنا يمكنه توفير المزيد من الطاقة على مبيعات المنتجات، العلامة التجارية،
أكثر ربحية.
 
أحمر الشفاه تم إرسالها إلى مستودع في شارلوت، الولايات المتحدة. وفقا لمواعيد GPو HQ 20رقم ٤) أي أوامر، لضيق الوقت، يمكننا جميعا أن أفضل حل له. أتذكر بالتحديد أنه حالما لديه حاويتين، أحمر الشفاه 40
النقل العادية، عادة ما يكون بعد 38-. يستغرق إرسال إلى المستودع 40 يومًا. وعلاوة على ذلك، لا يزال هذا يعتمد على الموانئ التي تعمل فيها السفن، التي تعمل في مواعيدها تماما، وميناء المغادرة الذي لا توجد فيه
مواعيد نهائية للتفتيش الجمركي.
 
بيد أن وقت الطلبات العملاء التقييدات 25 يوم فقط. وإذا تم نقل الحاويتين جواً، فستكون التكلفة مرتفعة بشكل خاص. إذا لم نتمكن من النقل بشكل طبيعي، فسوف نساعد العملاء استغرقت السفينة 14 يوما من نينغبو إلى
لوس أنجلوسثم ترتيب الشاحنة مباشرة. وقامت وزارة غرب لوس أنجلوس في الولايات المتحدة الأمريكية، التي كان سائقان يتناوبان على نقل السيارة الخاصة إلى زبونه لمدة ستة أيام في مستودع في شارلوت. العملاء
بامتنان خاص هذا الحل، يوفر له الكثير من المال، و مساعدته على حللنا المشكلة منذ ذلك الحين، جميع مصانع لأوامر العملاء مباشرة الاتصال بي ترتيبات التسليم، حتى لا مسبقا اسأل الشحن الفوترة أنا حتى مباشرة
.عبرها، بعد إكمال التسليم بنهاية الشهر

كما ينبغي له أن تجارب التعاون ذلك الزبون، دعني الاتجاهات العملياتية الشعور بمزيد من التعمق في التفكير.
 
1) من وجهة نظر الزبون في مراعاة احتياجات العملاء، وقررا عددا أكبر من القيمة المضافة، ويمكنك أن تصبح العملاء لا بديل عنه.
 
(2) لدينا وكلائنا الأمريكيين المباشرين في 50 ولاية من الولايات المتحدة. أي شحن منها من الولايات المتحدة، الاخرين يمكن القيام بذلك، يمكننا أن نفعل ما هو أفضل، هذا هو الحل أفضل اللوجستية، نحن بحاجة إلى
العملاء لديهم الثقة.
 
3) من الفئة الفنية، بدلا من مجرد تتحدث عن ذلك، ما تعرف أمتياز اهتمامكم، وتعلم لمساعدة الزبائن في يحل مشكلته.
 
4) على الأقل يمكننا تقديمه 3 ونعمل مع عملاء الولايات المتحدة، لكي يتسنى عملاء جدد الاتصال الشريك الأميركي عملائنا مباشرة لكي نتعرف إلى خدمات الشركات، وتجعل ونتحسس الخاص بك، العملاء قوة.
 
5) التعلم لعملائه من الحكمة التشغيلية "اعرف زبونك"، مع عميل جديد الأخرى، عميل، التوجيهية العثور على تبادل لاهتمامك العملاء، ستجعل الاوامر بسهولة يعيش، مهمل جدا الجهد. العملاء، لا تفعل هذا.
 
6) لمشاركة في الحياة، الحياة الواقعية أدع الزبائن أنت تفهم أكثر، وزيادة العملاء عن.
 
عندما ننظر الى السنوات الخمس التي قضيناها معا كشركاء في العمل، اصدقاء في الحياة. حصل على ما يريد، وأنا فعلت ما أريد القيام به. أشكره على عدم إعطائي الكثير من المال. وبدلا من ذلك، تعلمت الكثير مما يجعلني
أكثر ارتياحا في تطوير أسواق الولايات المتحدة والعملاء الأمريكيين. وفي هذا العام، بلغ معدل دوران السوق في الولايات المتحدة 80.3 0. وفي # في المائة، هدفنا هو ألا الحاجة إلى وكلاء شحن آخرين ما دام عملاؤنا
يعرفوننا

 



 

شكرا جزيلا لقراءة قصتنا
 

جرب خدمة الشحن لدينا
 

 


