SWWLS DDP DDU LCL DHL UPS Expresar AGENTE DE
VIENTA DE PUERTA A PUERTA RESISTENCIA CHINA AL
ALEMANIA

Ofrecer al menos |B] soluciones logisticas

OGS costo IEINMEIRORSY para el cliente

—— Sunny Worldwide Logistics (5Z) Ltd ——

[1] Experiencia de reenvio de carga de mas de 20 afos

[2] 3000 Alliance Partners en todo el mundo
Flete de [3] 100 Personal de logistica profesional

Mar [4] No hay accidente a menos que ocurra un desastre
(De China a todo el mundo) natural

[5] Cuidar la carga mas que el propietario

Nuestro excelente Servicio de flete de mar estan ayudando a los clientes con su adquisicion desde
China al mundo, garantizando la entrega rapida, de seguridad y eficiente.

Dos servicio de envio maritimo

[2] LCL (menos que el

contenedor) Carga a granel, carga suelta

[1] FCL (carga de . _
contenedor completa) Contenedor de 20 pies, 40 pies, 40HQ, 45HQ

Antes de la consulta, confirme qué camino elige.


https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html

Tiempo de envio de logistica soleado en
todo el mundo

Aerolinea: Ek Aa Po Ca hu nh ey oz by.Ed, aeropuerto a aeropuerto o

Flete aéreo !
aeropuerto mas entrega

Amazon FBA

(DDP) 5-6 dias 6-7 dias 4-5 dias 6-7 dias 5-6 dias ninguno
Express 2-3 dias 2-3 dias 2-3 dias 3-4 dias 2-3 dias 4-5 dias
Flete de , , , , Puerto a puerto o envio y

mar(DDP) 18-22 dias 20-25 dias 18-25 dias 18-25 dias entrega
Ferrocarril ninguno  15-25dias  ninguno ninguno ninguno eIl

de PLS

Consejos calidos: el tiempo de envio anterior es solo para su
informacion.

Pantalla de carga fotografica



https://www.swwlogistics.com/category/air-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html

We & Client Story

—— para nuestra voz——

La vida nunca estd a la altura de las personas que trabajan duro, nunca se sabe qué sorpresas se preparara para usted al frente. Han pasado casi 5 afios desde que conoci a Carmine. El 5 de mayo de 2014, un dia
ordinario no puede ser ordinario, pero nadie puede pensar en ello. ¢Cudnto tiene la carrera comercial de este cliente, la confianza en mi y mi vida futura?

b

Recibi un correo electronico de consulta del cliente esa tarde y me pregunté un lote de Envio de ldpiz labial desde Xiamen a los Estados Unidos. Siempre cité al cliente como de costumbre, pero los cosméticos no
son bienes comunes, y dichos productos son enviados por aire. Necesito proporcionar MSDS, se requiere la identificacion del transporte aéreo. Ademés, para las fabricas exportadoras, necesitan proporcionar una
declaracion de informacion, los productos continentales de los productos cosméticos deben estar sujetos a la inspeccién de productos bésicos.

Cuando cité, conscientemente recordé al cliente esta informacion, pero el cliente no la entendi6. Le pedi al cliente que me diera primero la informacion de contacto del proveedor. Lo entendi claramente y luego le di
comentarios. Me dio la informacién de la fabrica. Sin embargo, la informacién en el lado de la fabrica no se pudo proporcionar en absoluto. Inmediatamente di otra solucion a Lleva los productos a Shenzhen y vuela
desde Hong Kong. El primer boleto del cliente se organizé sin problemas, todo salié bien y el cliente estaba muy satisfecho con mi profesionalismo y nuestra puntualidad.

COSMETICS TRANSPORTATION

Sin embargo, la fabrica envié muestras y pedidos de clientes para bienes grandes. Después de recibir los bienes, los bienes no estaban en la version correcta. La calidad de los bienes grandes y las muestras
estaban lejos de la misma. Me temo que en los primeros afios, las compafiias comerciales eran de mala calidad para ganar dinero. No es inusual.

Como resultado, se vendi6 el producto del cliente y se recibi6 una gran cantidad de quejas de los clientes, e incluso la compaiia del lado del cliente era insostenible. Asi que ayudé al cliente, siempre comunicado
con la fabrica, asistido, esperaba ayudar al cliente a obtener la solucion de la fabrica o a recuperar algunas pérdidas, el negocio puede entender, pero el concepto de jefe es diferente, no tiene decision, y finalmente
que el negocio esta en el medio, y siento que el jefe que no es honesto con esto no tiene futuro, y debido a esta disputa, dejo la compaiiia.

Aunque este asunto no terminé con los resultados que Carmine y yo queriamos, pero debido a que he estado haciendo todo lo posible para ayudarlo y ayudarlo, el cliente me esta agradecido, por otro lado, la
confianza y el afecto por mi han aumentado considerablemente. Luego, el cliente comienza, buscando un nuevo proveedor, encuentra un nuevo proveedor, la direccion registrada, la escala y el capital registrado del
proveedor, permitame ayudarlo a revisar, también tengo multiples llamadas y negocios correspondientes, video para comprender el tamaiio de la fabrica, el tamafio de la empresa y, finalmente, una fabrica con una
calificacion particularmente buena. La fabrica ha estado trabajando con clientes desde entonces, y nunca ha cambiado los proveedores.

Debido a que el cliente es intermediario, sus productos también se len a otros cli . Le pregunté por qué nos eligié. Dijo que hay los siguientes puntos que me
hacen sentir conmovido y admirado:

1) Transporte de cosméticos, envio de MSDS y transporte aéreo para proporcionar identificacion de transporte, la autorizacion aduanera de destino de los Estados Unidos debe ser una declaracién de la FDA, y hay
més requisitos, pero tengo experiencia y somos muy profesionales.

2) Como intermediario, cada cliente tiene un contrato con su comprador y tiene una fecha de entrega. Una vez que se exceda el periodo de entrega, tendra un alto dafios liquidados. El confia en mi y confia en
nuestra profesion.

3) El costo de transporte no es particularmente grande para sus 6rdenes. Sus bienes no son solo en los Estados Unidos, sino también en el Reino Unido, Francia, Polonia, Canada y Australia. Tiene un agente chino a
tiempo completo, todos los planes de envio se me dan, le daré a cada boleto el almacenamiento, el despegue, la llegada, los requisitos de tiempo de entrega, para el cliente, marque, verificar el progreso del pedido es
muy conveniente sin preocupaciones, luego puede ahorrar mas energia en las ventas de sus productos, para que la marca sea mas alta.

4) Cualquier orden, su limite de tiempo, podemos darle la mejor solucion. En particular, recordd que una vez que tuvo dos contenedores de bienes, un Lip brillo de labios de 40HQ y un ldpiz labial de 20GP fueron
enviados a un almacén en Charlotte, EE. UU. Segun el tiempo de envio normal, normalmente es 38- después de que se abre el barco. Se necesitan 40 dias para enviar al almacén. Ademas, esto todavia se basa en el
puerto del barco, se abre el barco, el puerto es muy puntual, el puerto de salida, el puerto de destino no tiene ningtn limite de tiempo para la inspeccion de aduanas.

Sin embargo, el limite de tiempo para los pedidos de los clientes es de solo 25 dias. Si los dos contenedores son transportados por aire, el costo es particularmente alto. Si el envio normal no esté disponible,
ayudaremos a los clientes a Enviar de Ningbo a LA durante 14 dias, luego coloque el camion directamente. El gabinete de EE. UU. West La, los dos conductores se turnaban, y el automévil especial fue enviado al
almacén del cliente en Charlotte durante 6 dias. El cliente estaba particularmente agradecido por esta solucion, lo que le ahorré mucho dinero y lo ayudé a resolver el problema. Desde entonces, todos los pedidos del
cliente estan directamente de que la fabrica se ponga en contacto conmigo para organizar la entrega, e incluso los cargos de envio no se preguntan por adelantado, anuncié directamente en el pasado, después de
completar la entrega, el pago se realizara a fin de mes.




También es la experiencia de trabajar con este cliente, permitanme tener mas y mas profundos en la direccién de mi negocio.
1) Piense en el problema desde el punto de vista del cliente, piense en lo que el cliente quiere y agregue mas valor agregado a usted mismo, para que pueda convertirse en un papel insustituible del lado del cliente.

2) Tenemos nuestros propios agentes estadounidenses de primera mano en 50 estados estadounidenses. Cualquier envio estadounidense, otros pueden hacerlo, podemos hacerlo mejor y es la mejor solucién
logistica, debemos tener confianza en nuestros clientes.

3) Profesional, no solo hablando de ello, necesita saber qué le importa al cliente y aprender a ayudar al cliente a resolver sus inquietudes y preocupaciones.

4) Podemos proporcionar al menos 3 clientes estadounidenses que cooperan con nosotros, para que los nuevos clientes puedan comunicarse directamente con nuestros clientes cooperativos estadounidenses para
aprender sobre los servicios de nuestra empresa y permitir que los clientes se sientan verdaderos y poderosos.

5) Aprenda de los clientes, aprenda la sabiduria comercial de los clientes, comparta con otros clientes nuevos, guia a los clientes, encuentre clientes que compartan sus intereses y que hagan pedidos faciles y sin
preocupaciones, demasiado descuidados, que consumen mucho tiempo y laboriosos. Clientes, no lo hagan.

6) Comparta con usted la vida real en la vida, haga que el cliente sepa més sobre usted y aumente la viscosidad del cliente.
Carmine y yo somos socios comerciales, amigos en la vida, recordando estos cinco afios, deberiamos ser logros mutuos. Obtuvo lo que queria, e hice lo que queria hacer. Le estoy agradecido por no cuanto dinero me

hizo. En cambio, aprendi mucho y me senti méas cémodo en el desarrollo de nuestro mercado estadounidense y nuestros clientes estadounidenses. Este afio, nuestra tasa de facturacion del mercado estadounidense
alcanzo los 80.3. %, nuestro objetivo es que mientras el cliente se retina, ya no quieren otros transportistas de carga.

Muchas gracias por leer nuestra historia

Prueba nuestro servicio de carga



