
swwls ddp ddu lcl dhl upsドアツードアシッピングエージェントの貨物運送業者からジャマイカへ

少なくとも提供してください 3 ロジスティクスソリューション

保存 料金 少なくとも5％ クライアント用

- - Sunny Worldwide Logistics（SZ）Ltd - -

海の貨物
（中国から世界へ）

[1] 20年以上の貨物輸送の経験

[2] 3000 世界中のアライアンスパートナー

[3] 100 プロのロジスティクススタッフ

[4]自然災害が発生しない限り、偶然はありません

[5]所有者よりも貨物の世話をする
私たちの素晴らしい 海上貨物サービス 顧客が中国から世界中への調達を支援しており、高速でセキュリティ、効率的な配信を保証しています。

2つの海上輸送サービス
- -
[1] fcl（完全なコンテナ負荷） 20フィート、40フィート、40hq、45hqコンテナ

[2] LCL（コンテナ未満） バルク貨物、ゆるい貨物

お問い合わせの前に、選択した方法を確認してください。

晴れた世界の物流配送時間
アメリカ合衆国 ユーロ 日本 カナダ オーストラリア 他の国

航空貨物 航空会社：ek aa po ca hu nh ey oz by。ect、空港から空港または空港プラス配達

Amazon FBA
（DDP） 5-6日 6-7日 4-5日 6-7日 5-6日 なし

急行 2-3日 2-3日 2-3日 3-4days 2-3日 4-5日

海の貨物（DDP） 18-22DAYS 20-25DAYS 18-25DAYS 18-25days 港から港へのポートまたは配送と配達

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/air-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html


鉄道 なし 15-25DAYS なし なし なし PLSの問い合わせ

暖かいヒント：上記の出荷時間はあなたの情報のためだけです。

写真貨物ディスプレイ
- -

私たちとクライアントの話
- 私たちの声のために -

人生は一生懸命働く人々には決して生きません。彼が前であなたのために準備する驚きを決して知りません。それは私がカーマインに会ってからほぼ5年でした。 2014年5月5日、普通の日は「普通になることができますが、誰もそれを考えることはできません。

その日の午後、顧客から問い合わせメールを受け取り、のバッチを尋ねました Xiamenから米国への口紅の出荷。 私はいつも顧客をいつものように引用していましたが、化粧品は普通の商品ではなく、そのような製品は空気によって出荷されます。提供する必要があります MSDS、航空輸送の識別が必要です。さらに、輸出工場では、情報宣言を提供する必要があります。化粧品製品の本土製品は、商品検
査の対象となる必要があります。
私が引用したとき、私は意識的にこの情報を顧客に思い出させましたが、顧客はそれを理解していませんでした。私は顧客にサプライヤーの連絡先情報を最初に提供するように頼みました。私はそれをはっきりと理解し、それから彼にフィードバックを与えました。彼は私に工場の情報をくれました。ただし、工場側の情報はまったく提供できませんでした。私はすぐに別の解決策を与えました 商品を
深Shenzhenに引き、香港から飛びます。 顧客の最初のチケットは非常にスムーズに配置され、すべてがスムーズに進み、顧客は私のプロ意識と適時性に非常に満足していました。



しかし、工場はサンプルと顧客に「大規模な商品の注文。商品を受け取った後、商品は適切なバージョンではありませんでした。大規模な商品とサンプルの品質は同じものとはほど遠いものでした。初期の頃、貿易会社はお金を稼ぐために見掛け倒しでした。
その結果、顧客の製品が販売され、多数の顧客の苦情が受けられ、顧客の会社でさえも持続不可能でした。それで、私は顧客が常に工場と通信し、支援を受け、顧客が工場からソリューションを得るか、いくつかの損失を回収するのを助けたいと望んでいましたが、ビジネスは理解できますが、上司の概念は異なり、彼女は決定がありません。最終的にはビジネスは真ん
この問題は、カーマインと私が望んでいた結果にはなりませんでしたが、私が彼を助けるために最善を尽くしてきたので、顧客は私に非常に感謝しています。一方、私への信頼と愛情は大幅に増加しました。その後、顧客は新しいサプライヤーを探して開始し、新しいサプライヤー、登録された住所、スケール、サプライヤーの登録資本を見つけます。彼がレビューを手伝ってくれます。また、複数の電話と対応するビ
ジネス、工場のサイズ、会社のサイズを理解し、最終的には特に良い資格を持つ工場を選択します。工場はそれ以来ずっと顧客と協力しており、サプライヤーを変えたことはありません。
.

顧客は仲介業者であるため、彼の製品は他の顧客にも販売されています。なぜ彼が私たちを選んだのか彼に尋ねた。彼は、私が感動し、賞賛されていると感じさせる次のポイントがあると言いました。

1）化粧品、MSDSの輸送、航空輸送の輸送の輸送の識別を提供するために、米国の目的地税関はFDA宣言であるべきであり、より多くの要件がありますが、私には経験があり、非常に専門的です。
2）仲介者として、各顧客は買い手と契約を結んでおり、配達日があります。配達期間を超えると、彼は高い清算された損害賠償を抱えます。彼は私を信頼し、私たちの職業を信頼しています。
3）輸送コストは、彼の注文では特に大きくありません。彼の商品は、米国だけでなく、英国、フランス、ポーランド、カナダ、オーストラリアにもあります。彼はフルタイムの中国のエージェントを持っています、すべての輸送計画が私に与えられます、私は各チケットに倉庫、離陸、到着、配達時間の要件を顧客のために与えます、彼はドックします、注文の進捗が非常に心配であることを確認します。
4）注文、彼の時間制限、私たちは彼に最高の解決策を与えることができます。特に、彼は2つの商品の容器を手に入れたら、 40hqリップグロスと20gpの口紅 米国シャーロットの倉庫に送られました。通常の配送時間によると、通常は船が開かれた後に38です。倉庫に送るのに40日かかります。さらに、これはまだ船の港に基づいており、船は開いており、港は非常に時間厳守、出発港、目的地の港に
は税関検査の制限時間がありません。
ただし、顧客注文の時間制限はわずか25日です。 2つの容器が空気で輸送される場合、コストは特に高くなります。通常の配送が利用できない場合は、顧客を支援します NingboからLAまで14日間出荷します、トラックを直接配置します。米国西LAキャビネット、2人のドライバーが交代し、特別な車が顧客に6日間顧客に派遣されました。顧客は彼に多くのお金を節約し、問題を解決するのに役立ち
ました。月末に作られます。

また、この顧客と協力した経験でもあります。私のビジネスの方向性についてもっと深く考えてみましょう。
1）顧客の視点からの問題について考え、顧客が何を望んでいるかを考え、あなた自身にもっと付加価値を追加して、顧客側でかけがえのない役割になることができるようにします。
2）米国の50の州に独自の米国のエージェントがあります。米国の出荷、他の人がそれを行うことができ、私たちはより良いことができます、そしてそれは最高の物流解決策です、私たちはお客様に自信を持っている必要があります。
3）それについて話すだけでなく、専門家は、顧客が何を気にしているかを知り、顧客が懸念や懸念を解決するのを助けることを学ぶ必要があります。
4）私たちと協力する少なくとも3人の米国の顧客を提供することができます。そうすれば、新規顧客は当社の協同組合の米国の顧客に直接連絡して、当社のサービスについて学び、顧客があなたの真実かつ強力な感覚を感じさせることができます。
5）顧客から学び、顧客のビジネスの知恵を学び、他の新しい顧客と共有し、顧客をガイドし、あなたの興味を共有する顧客を見つけ、注文を簡単で心配しすぎて、不注意で、時間がかかり、面倒で注文をする。顧客、それをしないでください。
6）人生の実生活をあなたと共有し、顧客にあなたのことをもっと知らせ、顧客の粘度を高めます。
カーマインと私はビジネスパートナーであり、人生の友人であり、この5年間を思い出して、私たちは相互の成果であるべきです。彼は彼が望んでいたものを手に入れ、私は私がやりたいことをしました。彼がどれだけのお金を稼いだか、彼に感謝しています。代わりに、私は多くのことを学び、私たちの米国市場とアメリカの顧客の開発にもっと快適になりました。今年、米国の市場の離職率は80.3に達しました。
％、私たちの目標は、顧客が私たちに会う限り、彼らはもはや他の貨物輸送業者を望んでいないということです。

私たちの物語を読んでくれてありがとう

貨物サービスをお試しください


