
 

少なくとも申し出る 3。 ロジスティクスソリューション
 

セーブ 費用 少なくとも5％ クライアントのために
 

- サニーワールドワイドロジスティクス（SZ）株式会社 -
 
 
 
 

 
 

海上輸送貨物
（中国から全世界へ）

[ 1 ] 20年以上の貨物運送経験

[2] 3000 世界中のアライアンスパートナー

[3] 100 プロの物流スタッフ

自然災害が起こらない限り事故はない

[ 5 ]所有者以上の貨物の世話をする
 
当社の優れた海運サービスは、高速、セキュリティと効率的な配信を保証する、世界中から中国からの調達と顧客を支援しています。
 
 

2つの海上サービス
-
[1] FCL（フルコンテナロード） 20フィート、40フィート、40 HQ、45 HQコンテナ

[2] LCL（コンテナ未満） バルク貨物、ゆるい貨物

お問い合わせ前に、どの方法をご確認ください。

 

 

 

日当たりの良い世界の物流配送時刻
 
 

 米国 ユーロ 日本 カナダ オーストラリア 他の国

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q


航空貨物 航空会社：イーケーAAポー京大理空港から空港へ

Amazon FBA
（DDP） 5-6days.... 6-7days.... 4-5days.... 6-7days 5-6days なし

express
express 2-3days................ 2-3days 2-3days 3-4days 2-3days 4-5days

海貨物（DDP） 18-22日 20-25Days. 18-25日 18-25日 港または出荷と配達への港

鉄道 なし 15-25日 なし なし なし Pls問い合わせ

暖かいヒント：上記の出荷時間だけであなたの情報です。

 

 

写真貨物ディスプレイ
-

 

 

 

私達とクライアントストーリー
- 私たちの声のために -

人生は懸命に働く人々には決して生きていない、あなたは彼があなたのために準備される驚きは何を知っていることはありませんフロントイット私はカルミンに会ってからほぼ5年になります。2014年5月5日に、普通の日は普通ではありません。どのくらいのお客様のビジネスキャリア、自信、私の将来の生活をしています。



午後からお客様からお問い合わせメールを受け取りました アモイからアメリカ合衆国への口紅出荷。 私はいつもいつものように顧客を引用しました、しかし、化粧品は普通の商品でありません、そして、そのような製品は空気で出荷されます。提供する必要があります MSDS航空輸送の識別が必要です。また、輸出工場では、情報宣言を提供する必要があります、化粧品の本土製品は、商品検査の対象
とする必要があります。
 
私が引用したとき、私は意識的にこの情報の顧客を思い出させました、しかし、顧客はそれを理解しませんでした。私は、顧客に私にサプライヤーの連絡先情報を最初に与えるように頼みました。私は明らかにそれを理解し、彼にフィードバックを与えた。彼は私にその工場の情報を教えてくれた。しかし、工場側の情報は全く提供できませんでした。私はすぐに別の解決策を与えた 深センに商品を引っ張って、
香港から飛びます。 顧客の最初のチケットは非常にスムーズに配置され、すべてがスムーズに行った、顧客は非常に私の専門性とタイムリーに満足していた。

しかし、工場はサンプルや顧客に大きな商品の注文を送った。商品を受け取った後、商品は右バージョンではありませんでした。大型品やサンプルの品質は同じであった。初期のころ、商社は金を儲けるために粗雑であったようです。珍しいことではない。
 
その結果，顧客の製品を販売し，顧客の苦情を多数受け，顧客側の会社でさえも持続不可能であった。だから私は、顧客は、常に工場との通信を支援し、顧客は、工場からの解決策を取得したり、いくつかの損失を回復するために期待ビジネスを理解することができますが、上司のコンセプトは異なっている、彼女は決定していない、最終的には、ビジネスは真ん中にあります。そして、私は、これに正直でな
い上司が将来を持っていないと感じます、そして、この論争のために、彼は会社を出ました。
 
この問題はカルミンと私が望んでいた結果で終わりませんでした、しかし、私が彼を助けて、援助するために最善を尽くしていたので、顧客は私に非常に感謝します。その後、顧客は、新しいサプライヤーを探して、彼は新しい供給元、登録住所、規模、およびサプライヤーの登録資本を見つける、私は彼のレビューを助けることができます、私はまた、複数の呼び出しと対応するビジネスを持って、ビデオは、
工場のサイズを理解するために、同社のサイズを、。そして最終的には特に良い資格を持つ工場を選ぶ。工場は以来顧客と仕事をしており、供給元を変更したことがない。
 
.

顧客は仲介人であるため、彼の製品も他の顧客に販売されています。私は彼がなぜ私たちを選んだのか尋ねた。彼は、私を感動させて、賞賛させる次の点があると言いました：

1）化粧品の輸送、MSDsの出荷と航空輸送は、輸送の識別を提供するために、米国の目的関税クリアランスは、FDAの宣言である必要があります、より多くの要件がありますが、私は経験を持っており、我々は非常に専門家です。
 
2）仲介人として，各顧客は買い手と契約し，配達日を有する。一旦配達期間を超えたら、彼は高い清算された損害を持ちます。彼は私を信頼し、我々の職業を信頼する。
 
3）運送費用は特に注文が大きい。彼の商品は米国だけでなく、イギリス、フランス、ポーランド、カナダ、オーストラリアでもある。彼はフルタイムの中国のエージェントを持っています、すべての発送計画は私に与えられます、私は各々のチケットに倉庫、離陸、到着、配達時間要件を顧客のために与えます、彼はドックのために、注文の進行状況をチェックすることは非常に非常に便利で非常に便利です。
 
4）どんな順序でも、彼の時間制限は、我々は彼に最高の解決策を与えることができます。特に、彼は2つの商品のコンテナを持っていたことを思い出した 40HQリップグロスと20GP口紅 通常の出荷時間に従って、船が開かれた後に、それは通常38です。倉庫に送るのに40日かかる。また、これはまだ船のポートに基づいている、船が開かれ、港は非常に時間厳守、出港港、目的地のポートは
税関検査のための制限時間がありません。
 
ただし、顧客の注文の制限時間は25日です。つのコンテナが空気で輸送されるならば、コストは特に高いです。通常の出荷が利用できない場合は、我々は顧客を助ける 寧波からLAへ14日間船そして、トラックを直接アレンジ。米国西ラキャビネット、2人のドライバーは交代しました、そして、特別な車は6日間シャーロットの顧客の倉庫に派遣されました。顧客はこの解決策に特に感謝しました。そ
して、それは彼に多くのお金を節約して、彼が問題を解決するのを援助しました。それ以来、すべてのお客様の受注は、直接工場出荷させて配信を手配し、発送料金も事前に問い合わせていない、私は直接過去には、配信が完了した後、支払いは、月末に行われる予定です。

また、この顧客との仕事の経験は、私のビジネスの方向について深く考えてみよう。
 
1）顧客の観点から問題点を考え，顧客が望むことを考え，自分にもっと付加価値を付加し，顧客側のかけがえのない役割になることを考えなさい。
 
2）我々は米国50州で独自の最初のエージェントを持っています。どんな米国出荷でも、他の人はそれをすることができます、我々はよりよくすることができます、そして、それは最高のロジスティックス解決です。
 
3）専門家は、それについて話すだけでなく、顧客が気にかけるものを知っているし、顧客が彼の懸念や懸念を解決するために学ぶ必要があります。
 
4）私達は私達と協力する少なくとも3人の米国の顧客を提供することができるので、新しい顧客が直接私達の協同の米国の顧客に私達の会社のsサービスについて学び、顧客にあなたの本当で強力であると感じさせることができる。
 
5）お客様から学ぶ、顧客のビジネスの知恵を学ぶ他の新しい顧客との共有、顧客を導く、あなたの興味を共有する顧客を見つけ、注文を簡単にし、無料、あまりにも不注意、時間がかかり、面倒な心配をする。顧客、don ' t tはそれをします。
 
6）生活の中で現実の生活を共有し、お客様にあなたのことを知り、顧客の粘度を高めるようにしましょう。
 
カーミンと私はビジネスパートナー、人生の友人、これらの5年間を思い出して、我々は相互の成果でなければなりません。彼は欲しかったものを手に入れた。私は彼がいくらお金を稼いでくれたかを彼に感謝している。代わりに、私は多くを学び、私たちの米国市場とアメリカの顧客の開発に私はより快適になった。今年の米国市場の売上高は80.3に達した。%、私たちの目標は、お客様が私たちを満た
している限り、彼らはもはや他の貨物運送業者が欲しいということです。

 

 

私たちの物語を読んでくれてありがとう



 

貨物サービスを試してみてください
 

 


