
 

少なくとも ３ 物流ソリューション
 

保存する 費用 少なくとも5% お客様
 

本、本; 太陽環球物流(深セン)有限公司 ベン、ベン
 
 
 
 

 
 

海上運賃
(中国から世界へ)

[1] 20年以上の貨物輸送の経験

[2]3000 連盟のパートナーは世界各地に存在する

[3] 100以上 専門の物流業者

[4]自然災害が発生しない限り事故はありません

[5]所有者よりも貨物の世話をする
 
私たちの優れた海上貨物サービスは、中国から世界中への調達を支援し、高速、安全、効率的な配送を保証します。
 
 

ダブル海運事業
ベン、ベン
まるい箱 45 20フィート、40フィート、40本のコンテナです

[2]つづる箱(コンテナ以下) ばら売り

お問い合わせの前に、どちらを選択するか確認してください。

 

 

 

太陽の全世界の物流配送時間
 
 

 米国 ユーロ 日本 カナダ オーストラリア 他の国

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q


空輸貨物 航空会社：EK AA PO CA HU NH EY OZ BY。ect、空港から空港、または空港と配送

アマゾンfba (ddp) 5-6日 6-7日 4-5日 6-7日 5-6日 なし

急行 2〜3日 2〜3日 2〜3日 3-4日 2〜3日 4-5日

海上運賃(DDP) 18-22日 20-25日 18−25 days 18-25日 港から港へ又は船積して渡します

鉄道 なし 15-25日 なし なし なし 調べてください

暖かいヒント：上記の配送時間は参考情報です。

 

 

貨物写真に
ベン、ベン

 

 

 

私たちとクライアントの物語
ベン、ベン私たちVoice—本;

人生は一生懸命働く人にふさわしくありません、彼があなたの前でどんな驚きを準備するかわかりません。私がカーマインに会ってからほぼ5年になります。 2014年5月5日、平凡な日は平凡ではありませんが、だれもそれを考えることはできません。この顧客のビジネスキャリア、私への自信、そして私の将来の人生はどのくらいのものですか。



その日の午後にお客様からお問い合わせメールを受け取り、 アモイから米国への口紅の発送。 いつものようにお客様のことをおっしゃっていましたが、化粧品は普通の商品ではなく、航空便で発送されます。提供する必要があります MSDS、航空輸送の識別が必要です。さらに、輸出工場の場合は、情報申告を提供する必要があります。化粧品の本土製品は、商品検査を受ける必要があります。
 
引用したところ、このことを意識してお客様に思い出させましたが、お客様には理解できませんでした。先に、取引先の連絡先を教えてもらいました。私はそれを明確に理解してから、彼にフィードバックを与えました。工場の情報をくれた。ただし、工場側の情報は一切提供できなかった。私はすぐに別の解決策を与えました 商品を深センまで引いて、香港から飛んでください。 顧客の最初のチケットは非常にスムーズに手配され、
すべてがスムーズに進み、顧客は私のプロ意識と適時性に非常に満足しました。

しかし、工場はサンプルと顧客の注文を大きな商品に送りました。商品を受け取った後、その商品は正しいバージョンではありませんでした。大きな商品とサンプルの品質は同じではありませんでした。何年もの間、商社はお金を稼ぐために粗末でした。
 
その結果、お客様の製品が販売され、多くのお客様から苦情が寄せられ、お客様側の企業でさえも持続不可能でした。したがって、私は顧客を支援し、常に工場と連絡を取り、支援し、顧客が工場からソリューションを取得するか、またはいくつかの損失を回復するのを助けることを望みました、ビジネスは理解できますが、上司の概念は異なり、彼女は決断をしませんでした。商売は真っ只中で、これに正直でない上司には未来がない
と感じ、この争いで会社を辞めました。
 
この問題はカーマインと私が望んだ結果にはならなかったが、私は彼を助け、支援するために最善を尽くしてきたので、顧客は私に非常に感謝している一方、私に対する信頼と愛情は大幅に増加しました。次に、顧客は新しいサプライヤーを探し始め、新しいサプライヤー、登録された住所、規模、および登録されたサプライヤーの資本を見つけ、レビューを支援します。また、サイズを理解するために複数の電話と対応するビジネス、
ビデオを用意しています工場の規模、会社の規模、最終的には特に資格のある工場を選択します。それ以来、工場は顧客と協力しており、サプライヤーを変更したことはありません。
 
.

顧客が仲介者であるため、彼の製品は他の顧客にも販売されています。私はなぜ彼が私たちを選んだのか尋ねました。私は感動し、賞賛される次の点があると彼は言った：

1）化粧品の輸送、MSDS輸送、航空輸送輸送識別を提供するために、米国の通関手続きはFDA申告である必要があり、さらに要件がありますが、私には経験があり、非常に専門的です。
 
2）仲介者として、各顧客は彼のバイヤーとの契約を持っており、納期があります。配達期間を過ぎると、彼は高額の損害賠償を受けることになります。彼は私を信頼し、私たちの職業を信頼しています。
 
3）彼の注文のために輸送費は特に高くありません。彼の商品はアメリカだけでなく、イギリス、フランス、ポーランド、カナダ、オーストラリアにもあります。彼にはフルタイムの中国人エージェントがおり、すべての配送プランが私に与えられます。私は各チケットに倉庫、離陸、到着、配達時間の要件を与えます。顧客のために、彼はドッキングし、注文の進行状況を確認します非常に便利非常に心配する必要はありません。そう
すれば、彼は製品の販売により多くのエネルギーを節約することができ、ブランドの利益を増やすことができます。
 
4）任意の注文、彼の時間制限、私たちは彼に最良の解決策を与えることができます。特に、彼は商品のコンテナが2つあると、 40HQリップと20GPリップクリーム 米国シャーロットの倉庫に送られました。通常の輸送時間によると、それは通常、船が開かれてから38日です。倉庫への発送には40日かかります。さらに、これは依然として船の港に基づいており、船は開かれ、港は非常に時間厳守であり、出発港であり、
目的地の港には税関検査の時間制限はありません。
 
ただし、お客様のご注文の期限は25日のみです。 2つのコンテナが空輸される場合、コストは特に高くなります。通常の配送が利用できない場合は、お客様が 船は寧波からロサンゼルスまでの14日間です、次にトラックを直接手配します。米国西部のLAキャビネット、2人の運転手が交代し、特別な車がシャーロットの顧客の倉庫に6日間派遣されました。顧客はこの解決策に特に感謝しました。これは彼に多くのお金を節約
し、彼を解決するのを助けましたそれ以降、お客様からのご注文はすべて直接工場よりご連絡させていただき、送料のご請求はいたしかねますが、過去に直接請求させていただき、配送完了後、月末に行われます。

それはこのお客様との仕事の経験でもあります。私のビジネスの方向性についてもっと深く考えさせてください。
 
1）お客様の視点で問題を考え、お客様が何を望んでいるのかを考え、お客様に付加価値を付け、お客様にとってかけがえのない役割を担うことができます。
 
2）米国の50の州に独自の直接米国代理店があります。米国内のどの出荷でも、他の人がそれを行うことができ、私たちはより良いことができます。これは最高の物流ソリューションであり、私たちはお客様に信頼を寄せなければなりません。
 
3）プロフェッショナルは、それについて話すだけでなく、顧客が何に関心を持っているかを理解し、顧客が懸念事項や懸念事項を解決するのを支援する方法を学ぶ必要があります。
 
4）私達は私達に協力する少なくとも3人の米国の顧客を提供できます、そうすれば新しい顧客が私達の会社のサービスについて学び、顧客にあなたの本当の力を感じさせるために私達の協力的な米国の顧客に直接連絡できます。
 
5）顧客から学び、顧客のビジネスの知恵を学び、他の新しい顧客と共有し、顧客を導き、関心を共有する顧客を見つけ、注文を簡単かつ心配せずに、不注意で時間と労力をかけずに行います。顧客はそれをしないでください。
 
6）人生の実際の生活をあなたと共有し、顧客にあなたについてもっと知らせ、顧客の粘性を高めます。
 
カーマインと私はビジネスパートナーであり、人生の友人であり、この5年間を思い出して、私たちは相互に達成すべきです。彼は彼が望んだものを手に入れました、そして私は私がやりたいことをしました。彼が私にどれだけのお金を稼いだかではなく、私は彼に感謝しています。代わりに、私は多くのことを学び、アメリカ市場とアメリカの顧客を開拓することにもっと慣れました。今年の米国市場の回転率は80.3に達しました。
％、私たちの目標は、顧客が私たちに会っている限り、他の貨物フォワーダーを必要としなくなったことです。

 

 

私たちの物語を読んでくれてありがとう
 



私たちの貨物サービスを試してみましょう
 

 


