
 

提供する ３ 物流ソリューション
 

保存する 費用 少なくとも5％ 是客户
 

本、本; 太陽環球物流(深セン)有限公司 本、本;
 
 
 
 

 
 

海运费
(中国から世界へ)

[1]20年以上貨物代行経験

[2] 3000 連盟のパートナーは世界各地に存在する

[3] 100 専攻の物流者

[4]自然災害が発生しないかぎり、異変が起きない

[5]荷主より貨物の世話
 
我々の優れた海運の顧客サービスを助けている世界に中国から調達、早く確保のため、安全で効率の納品。
 
 

双海运业务
本、本;
整箱货 45 20フィート、40フィート、40本のコンテナです

(コンテナより小さい) 散货、散货

どの方式を選ぶ聞いて前に确认してください。

 

 

 

太陽の全世界の物流配送時間
 
 

 米国 ユーロ 日本 カナダ オーストラリア 其他国家

https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q


空运的货物 航空会社:ek aa小者ca hu nh ey oz by。ect空港まで、空港や加配達

アマゾンFBA
(DDP) 5-6日 6-7日 4-5日 6-7日 5-6日 なし

急行 2〜3日 2〜3日 2〜3日 3-4日 2〜3日 4-5日

海运费（DDP） 18-22日 20-25日 18-25日 18-25日 港から港へ又は船積して渡します

鉄道 なし 15-25日 なし なし なし 请调查

温馨提示:以上輸送時間仅供参考。

 

 

貨物写真に
本、本;

 

 

 

私たちとクライアントの物語
ベン、ベン私たちVoice—本;

生活は永遠に応える努力して仕事の人は、永远に知らない彼は、あなたの前であなたの何かサプライズを用意している。臙脂紅に出会ってからもう五年になる。2014年5月5日には、平凡な一日はない平凡なる、しかし人间が考えなかった。このお客様の業務の生活に、私の自信と未来の生活にどれだけ。



日午後、顧客の問い合わせが届いた電子メールを聞いた一次 口紅厦門から米国に渡った。 いつもいつものように顾客の要望にオファーが、化粧品は一般商品であり、これらの製品は、空輸した。提供が必要 MSDS、航空運送認識が必要だ。また、輸出の工場で、彼らに必要な情報提供声明に、化粧品の大陸トレーは商品を受けなければならない。
 
私がオファーする時、私は意識して顧客にその情報を注意して、しかし顧客は理解しません。私の顾客先ベンダーの连络くれ情報を要求している。私はよく理解して、それから彼のフィードバックを与えた。彼は私に工場の情報をくれた。しかし、工場の情報を提供することはできない。すぐに別の解決策を提示します 、深センに貨物を移し、香港から飞。 顧客の1 stうまく配置票、すべてうまくいってい
るし、顧客に対する私の専门の水準と书籍に満足した。

しかし、工場のサンプルと顧客の大口商品の注文を送った。を届いた、品物のバージョンは正しくない。大口商品のサンプルの質とは程遠い。数年間、貿易会社を稼ぐために偽、これは珍しい。
 
結果、顧客の製品を販売したし、大量のお客様のクレームを受けて、顧客は側の会社も続いた。工場との疎通顧客を助けるので私はいつも、協力、助けたい顧客から工場を解決策や一部の損失を埋める、業務は理解できるが、しかし主人の概念とは違って、彼女は、決定権を握って最後までその業務をして中間、これと思う不诚実のオーナーは、前途のためにこの紛争、彼が会社を辞めた。
 
このことは私と私が望んでいる結果に達していないにもかかわらず、私はずっと彼と協力して、取引先はとても私に感謝して、一方で、私に対する信頼と感謝は大いに増加しました。そして、新しいベンダー顧客を探し始め、彼を見つけた新しいサプライヤー、サプライヤーの登録の住所、規模と資本、私を助けて、彼を審査し、私も数回、と相応の業務に電話動画で規模工場の規模を把握し、会社の規模は、
工場を最終選択特別良好の資格を持った。それ以来工場は顧客と協力してサプライヤーを変えたことがない。
 
.

お客様はブローカーのため、彼の製品も他のお客様に売却。私は、彼がどうして選択。彼は以下の何时に感動と感心し、

1)化粧品の輸送、msdsの運送を提供すると航空輸送表示、米税関清関なければ目的地fda申告し、また要求が多く、しかし私の経験があり、我々が専攻。
 
2)、ブローカーとして顧客ごとに买手が契約をするより、纳品日がある。納期をすれば、彼は違約金が高いのである。彼は私を信じても、我々のプロを信じます。
 
3)彼の注文の輸送コストは特に大きくない。彼の商品は米国だけでなく、英国では、フランス、ポーランド、カナダやオーストラリア。彼は中国バイヤーある専任の、すべての輸送計画をくれたが、私を1枚票入庫、出発、到着して、纳品时间の要請を受け、顧客にとって、彼のドッキング、検査の受注の進度はとても便利しながら、そんなに彼、製品の販売に多くのエネルギーを節約できるブランドせ、利
益は高い。
 
4)いかなる命令を、彼の时间の制限、我々が彼にできる最善の解決策だ。特に覚え、一度彼は2つのコンテナが、 40HQリップと20GPリップクリーム 米シャーロットの倉庫に運ばれました通常の輸送時間では開船後38-である。倉庫に着くまでに40日かかります。しており、これに基づいて、依然として船舶の港で、船舶が開通し、港が、定時出発港、目的港には何らの税関検査の期限だ。
 
しかし、顧客の注文時間制限だけで25日だった。二つの容器は空輸すれば、コストが特に高い。正常に運送できなければ、我々は助けて顾客 船は寧波からロサンゼルスまでの14日間です、トラックを直接手配する。米ロサンゼルス西の内閣は、二人の運転手が、交互にこの特殊の自動車に顧客は、シャーロットの倉庫で6日だった。この解決策を顧客が特別に感谢し、彼にお金を節約し、彼を助けて問題
を解決したそのときから、すべての顾客の注文が直接配置工場、私に连络させる、納期にさえない事前の運賃を聞くと、私が直接、過去の課金納品完成後の支払いは月末に制作する。

これもこのお客様との協力の経験は、私には自分の業務の方向が多く深く考えた。
 
1)お客様の角度から考え、顾客の需要を考慮し、多くの増殖を自分が増え、このお顾客になる側かけがえのないキャラクター。
 
2)私たちは米50州の自分を持つ米国バイヤーおこなわれる。いかなる米出荷、他人もできるが、我々がもっとうまくできる、これは最高の物流の解決策は、顧客に対する自信がなければならない。
 
3)専攻を語るそれだけではなく、お知り顧客の関心は、何を学会の顧客が彼の問題を解決できるようサポートする。
 
4)我々が少なくとも3つを提供できると米国の協力のお客様、新規顧客に直接できるように、我々の米国と協力のお客様に连络を把握し、我が社のサービスを顾客あなたの真実と强さを感じます。
 
5)お客様に学び、理解顧客の業務の知恵を、他の新規顧客の共有、指导のお客様に、あなたの趣味を共有の顧客を见つけて、受注を軽くさせながら、鈍すぎ、时间がきつい。お客様、やめとけ。
 
6)あなたと分かち合い生活の真実、お客様のおに対する理解が多く、お客様の黏性を増やす。
 
私と臙脂紅はビジネスパートナーであり、生活の中の友人であり、この五年間を振り返ってみれば、私たちは共同の業績であるはずだ。彼は欲しいものを手に入れ、私はやりたいことをやった。彼が私にそれほどお金を稼いでいないことに感謝します。逆に、私は多くのことを学んで、米国市場と米国の顧客を開発するのにもっと楽になった。今年、米国での市場回転率は80.3に達した。%,顧客が我々を
知っている限り,彼らは他の貨物代行を必要としないことを目標としている。

 

 

私たちの物語を読んでくれてありがとう
 



私たちの貨物サービスを試してみましょう
 

 


