SWWLS DDP DDU LCL DHL UPS Wyrazi¢ Drzwi do drzwi
Agent wysylkowy Freight China do Niemiec

Oferta przynajmniej |B] Rozwiazania
logistyczne

EIOVEI koszt KEIIIIEIISYZ) dia klienta

—— Sunny Worldwide Loqistics (SZ) Ltd ——

[1] Ponad 20 lat doswiadczenia w zakresie
przekierowania frachtu

[2] 3000 Partnerzy sojuszu na catym Swiecie
Fracht
: [3] 100 Profesjonalne personel logistyKki
morski Sl =
(Od Chin po na catym [4] Nie ma wypadku, chyba ze nastapi kleska zywiotowa
Swiecie)

[5] Dbanie o tadunek bardziej niz wtasciciel

Nasz doskonaty Ustuga frachtu morskiego pomagajg klientom w ich zamoéwieniach od Chin do na
catym Swiecie, gwarantujac szybka, bezpieczenstwo i wydajng dostawe.

Dwie ustugi zeglugi morskie;

[1] FCL (petne obciazenie o ) )
pojemnika) Pojemnik 20 stop, 40 stop, 40HQ, 45HQ

[2] LCL (mniej niz pojemnik) tadunek luzem, luzny tadunek

Przed zapytaniem potwierdz, w jaki sposob wybierzesz.

Stoneczny swiatowy czas wysytki logistyki


https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html

Linia lotnicza: EK AA PO CA HU NH EY OZ BY. ECT, Lotnisko na lotnisko lub

pometrzny lotnisko plus
Amazon FBA

(DDP) 5-6 dni 6-7 dni 4-5 dni 6-7 dni 5-6 dni nic
Express 2-3 dni 2-3 dni 2-3 dni 3-4 dni 2-3 dni 4-5 dni
Fracht i , i , i , i . Port do portu lub wysytki i
moreki(DDP} 18-22 dni  20-25dni  18-25dni  18-25 dni dostawy
Kolej zelazna nic 15-25 dni nic nic nic Pls zapytanie

Ciepte wskazowki: czas wysytki powyzej jest tylko dla twoich informacji.

Wyswietlacz tadunku dla zdjec

My i klienci historia


https://www.swwlogistics.com/category/air-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/air-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html
https://www.swwlogistics.com/category/sea-freight.html

—— Za nasz gtos——

Zycie nigdy nie spelnia ludzi, ktorzy ciezko pracuja, nigdy nie wiesz, jakie niespodzianki przygotuje dla ciebie z przodu. Minelto prawie 5 lat, odkad poznalem Carmine. 5 maja 2014 r. Zwykly dzief nie moze by¢é
zwykly, ale nikt nie moze o tym wymysli¢. Ile ma kariera biznesowa tego klienta, zaufanie do mnie i moje przyszie zycie.

b

Tego popotudnia otrzymatem od klienta wiadomos¢ e -mail od klienta i poprositem mnie o partie Wysytka szminki z Xiamen do Stanow Zjednoczonych. Zawsze cytowatem klienta jak zwykle, ale kosmetyki nie sa
zwyklymi towarami, a takie produkty sa wysylane przez powietrze. Musisz zapewni¢ MSDS, Wymagana jest identyfikacja transportu lotniczego. Ponadto, w przypadku fabryk eksportowych, musza one dostarczy¢
deklaracje informacji, produkty z produktéw kosmetykéw kontynentalnych musza podlega¢ kontroli towaréw.

Kiedy cytowalem, $wiadomie przypomniatem klientowi o tych informacjach, ale klient ich nie rozumiat. Poprositem klienta o przekazanie mi danych kontaktowych dostawcy. Zrozumiatem to wyraznie, a potem
przekazatem mu opinie. Dat mi informacje o fabryce. Jednak informacje po stronie fabrycznej w ogéle nie mogly by¢ dostarczone. Natychmiast podalem inne rozwiazanie Pociggnij towary do Shenzhen i le¢ z
Hongkongu. Pierwszy bilet klienta zostat zorganizowany bardzo ptynnie, wszystko poszio gtadko, a klient byt bardzo zadowolony z mojego profesjonalizmu i aktualnosci.

Jednak fabryka wystata probki i zamowienia klientéw na duze towary. Po otrzymaniu towaru towary nie byty we wlasciwej wersji. Jakos¢ duzych towarow i probek byta daleka od tej samej. Obawiam sig, ze we
wczesnych latach firmy handlowe byly tandetne, aby zarabia¢ pieniadze. To nie jest niczym niezwyklym.

W rezultacie produkt klienta zostat sprzedany i otrzymano duza liczbe skarg klientéw, a nawet firma po stronie klienta byla niezréwnowazona. Pomoglem wiec klientowi, zawsze komunikowalem sie z fabryka,
wspomagalem, mialem nadzieje pomdc klientowi uzyskac rozwiazanie z fabryki lub odzyska¢ pewne straty, firma moze zrozumie¢, ale koncepcja szefa jest inna, nie ma decyzji, a wreszcie, Ze biznes jest w $rodku, i
czuje, Ze szef, ktory nie jest uczciwy z tego nie ma przysziosci i z powodu tego sporu, opuscit firme.

Chociaz sprawa ta nie skofczyla sie na wynikach, ktérych chcieliémy Carmine, ale poniewaz staralem sie mu pomdc i pomdc, klient jest mi bardzo wdzieczny, z drugiej strony zaufanie i przywiazanie do mnie
znacznie wzrosto. Nastepnie Klient zaczyna, szukajac nowego dostawcy, znajduje nowego dostawce, zarejestrowany adres, skale i zarejestrowany kapital dostawcy, pozwd6l mi poméc mu przegladaé¢, mam rowniez wiele
polaczen i odpowiedniego biznesu, aby zrozumie¢ wielko$¢ fabryki, wielko$¢ firmy, a ostatecznie wybra¢ fabryke z szczegdlnie dobrymi kwalifikacjami. Fabryka wspélpracuje z klientami i nigdy nie zmienita
dostawcow.

= e
Poniewaz klient jest posrednikiem, jego produkty sa rowniez sprzedawane innym klientom. Zapytatem go, dlaczego nas wybraf. Powiedziat, Ze sa nastepujace punkty,
ktére sprawiaja, ze czuje sie poruszony i podziwiany:

1) Transport kosmetykow, wysytki MSDS i transportu lotniczego w celu zapewnienia identyfikacji transportu, amerykanski cel celny powinien by¢ deklaracja FDA i jest wigcej wymagan, ale mam doswiadczenie i
jestesmy bardzo profesjonalni.

2) Jako posrednik kazdy klient ma umowe ze swoim nabywca i ma date dostawy. Po przekroczeniu okresu dostawy bedzie mial wysokie odszkodowanie. Ufa mi i ufa naszemu zawodowi.

3) Koszt transportu nie jest szczegolnie duzy dla jego zamoéwien. Jego towary sa nie tylko w Stanach Zjednoczonych, ale takze w Wielkiej Brytanii, Francji, Polsce, Kanadzie i Australii. Ma petnoetatowe chinskie
agenta, wszystkie plany wysylki sa mi podane, dam kazdemu biletowi magazynowanie, starcie, przybycie, wymagania dotyczace dostawy dla klienta, doki, sprawdzanie, ze Postep zaméwienia jest bardzo wygodny,
bardzo bezproblemowy, wowczas moze zaoszczedzi¢ wiecej energii na sprzedazy produktéw, aby marka, zyski wyzsze.

4) Wszelkie zaméwienie, jego limit czasu, mozemy da¢ mu najlepsze rozwiazanie. W szczegdlnosci przypomniat sobie, ze kiedy miat dwa pojemniki z towarami, a 40 -godzinny potysk do ust i szminka 20 gp zostaly
wystane do magazynu w Charlotte, USA. Zgodnie z normalnym czasem wysylki jest to zwykle 38- po otwarciu statku. Wystanie do magazynu zajmuje 40 dni. Co wiecej, jest to nadal oparte na porcie statku, statek jest
otwarty, port jest bardzo punktualny, port wyjazdu, port docelowy nie ma zadnego limitu czasu na kontrole celna.

Jednak limit czasu dla zamowien klientéw wynosi tylko 25 dni. Jesli dwa pojemniki sa transportowane przez powietrze, koszt jest szczegélnie wysoki. Jesli normalna wysylka nie jest dostepna, pomozemy klientom
Wysytka z Ningbo do LA przez 14 dniNastepnie ul6z ciezaréwke bezposrednio. Gabinet w USA West LA, dwéch kierowcéw na zmiane, a samochéd specjalny zostal wystany do magazynu klienta w Charlotte na 6 dni.
Klient byt szczegdlnie wdzieczny za to rozwiazanie, ktére zaoszczedzito mu duzo pieniedzy i pomoglo mu rozwiaza¢ problem. Od tego czasu wszystkie zamowienia klienta sg bezposrednio pozwalajace fabryce

skontaktowac sie ze mna, aby zorganizowac dostawe, a nawet oplaty wysytkowe nie sa zapytane z géry, bezposrednio rozliczam sie w przesziosci, po zakonczeniu dostawy, platnosc¢ zostanie dokonana na koniec
miesigca.




Jest to rowniez d pracy z tym kli pozwol mi coraz glebiej mysle¢ o moim kierunku biznesowym.
1) Pomysl o problemie z punktu widzenia klienta, pomysl o tym, czego chce klient, i dodaj do siebie wieksza wartos¢ dodana, abys mogt sta¢ sie niezastapiona rola po stronie klienta.

2) Mamy wiasnych agentéw z pierwszej reki w 50 stanach USA. Kazda wysytka w USA, inni moga to zrobi¢, mozemy zrobic lepiej i jest to najlepsze rozwiazanie logistyczne, musimy mie¢ zaufanie do naszych
klientow.

3) Profesjonalny, nie tylko o tym, musisz wiedzie¢, na czym dba klient i nauczy¢ sie pomagac klientowi w rozwiazaniu jego obaw i obaw.

4) Mozemy zapewni¢ co najmniej 3 klientéw USA, ktérzy wspotpracuja z nami, aby nowi klienci mogli bezposrednio skontaktowac sie z naszymi wspéipracujacymi klientami w USA, aby dowiedziec sie o ustugach
naszej firmy i pozwoli¢ klientom poczu¢ sie prawdziwym i poteznym.

5) Ucz sie od klientéw, ucza sie madrosci biznesowej klientéw, dziel si¢ z innymi nowymi klientami, prowadzi¢ klientow, znajduja klientéw, ktorzy dziela Twoje zainteresowania, a takze ulatwiaja zamowienia, zbyt
nieostrozne, czasochlonne i pracochtonne. Klienci, nie rob tego.

6) Podziel sie z Toba prawdziwym zyciem w zyciu, poinformuj klienta wiecej o Tobie i zwieksz lepkos¢ klienta.
Carmine i ja jestesmy partnerami biznesowymi, przyjaciétmi w zyciu, przypominajac sobie te piec¢ lat, powinnismy by¢ wzajemnymi osiagnieciami. Dostat to, czego chcial, a ja zrobitem to, co chciatem. Jestem mu

wdzieczny za to, ile pieniedzy mnie zarobil. Zamiast tego wiele sie nauczylem i uczynitem bardziej komfortowym w rozwijaniu naszych amerykanskich klientéw i amerykanskich klientéw. W tym roku nasza
amerykanska stopa obrotu na rynku osiagnat 80,3. %, naszym celem jest to, ze dopdki klient nas poznaje, nie chca juz inni sprzedawcy towaréw.

Dziekuje bardzo za przeczytanie naszej historii

Wyprobuj nasza ustuge towarowa



