Oferowad przynajmniej 3. Rozwigzania
logistyczne
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- Sunny Worldwide Logistics (SZ) Ltd -

[1] 20 lata doswiadczenia spedycyjnego

. [2] 3000 partnerzy sojuszu na catym Swiecie
Spedycja
morska

(Z Chin do na catym swiecie

[3] 100 Profesjonalne klaczki logistyczne
) [4] Nie ma wypadku, chyba ze zdarzy sie kleska zywiotowa

[5] Dbanie o tadunek bardziej niz wiasciciel

Nasz doskonaty serwis transportu morskiego pomaga klientom w ich zamdwieniach z Chin na catym
Swiecie, gwarantujgc szybkie, bezpieczne i skuteczne dostawy.

Dwie ustugi morskie

[1] FCL (petny obciazenie ) o

[2] LCL (mniej niz kontener) tadunek masowy, luzny tadunek

Przed zapytaniem, prosze potwierdzi¢, w ktorg strone wybrac.

Czas wysyitki logistyki stonecznej na catym
swiecie


https://swwlogistics.en.alibaba.com/?spm=a2700.details.cordpanyb.1.4e3332e8qGnb6q

-

Linie lotnicze: EK AA PO CA HU EY OZ BY.ect, lotnisko na lotnisko lub lotnisko plus

Air Freight. dostawa
AMazonFBA 56 yni  6.7dni.  45dni.  6-7dni. 56 dni Zaden
(DDP)
Wyrazic¢ 2-3 dni 2-3 dni 2-3 dni 3-4 dni 2-3 dni 4-5 dni.
e hop ! 1822dni 20-25dni  18-25dni  1825dni O OO D WSy
Kolej zelazna  Zaden 15-25 dni Zaden Zaden Zaden Pls zapytanie.

Gorgce wskazowki: czas wysytki powyzej jest tylko dla informaciji.

Photo Display.

My & Client Story

- Dla naszego gtosu--



Zycie nigdy nie zalezy od ludzi, ktérzy cigzko pracuja, nigdy nie wiesz jakie niespodzianki przygotuje dla ciebie z przodu. Minely prawie pie¢ lat odkad poznatem Carmine'a.W maju 5-tym, 2014, zwykly dzien nie moze
by¢ zwyczajny, ale nikt nie moze o tym myslec.Jak bardzo jego kariera biznesowa, zaufanie do mnie i moje przyszle zycie.

Otrzymatem zapytanie e e-mail od klienta tego popotudnia i zapytal mnie partii gzminka wysytki z Xiamen do Stanow Zjednoczonych. Zawsze cytowatem klienta jak zwykle, ale kosmetyka nie jest zwyklym towarem, a
takie produkty sa dostarczane droga powietrzna.potrzeba zapewnienia MSDS.wymagana jest identyfikacja transportu lotniczego.Ponadto w przypadku zakladow wywozu musza one dostarczy¢ deklaracje informacyjna,
produkty produktéw kosmetycznych na kontynencie musza podlegac¢ kontroli towarowe;.

Kiedy cytowalem, swiadomie przypomnialem klientowi o tej informacji, ale klient jej nie zrozumiat.Poprositem klienta, aby najpierw dat mi dane kontaktowe dostawcy.Zrozumiatam to wyraznie i dalam mu
odpowiedz.Dal mi informacje o tej fabryce.Jednakze informacje na stronie fabryki nie mogly by¢ w ogéle dostarczone.Natychmiast dalem inne rozwiazanie do Zabierz towar do Shenzhen i le¢ z Hong Kongu. Pierwszy
bilet klienta byt bardzo gtadki, wszystko poszio gtadko, a klient byt bardzo zadowolony z mojego profesjonalizmu i naszej terminowosci.

COSMETICS TRANSPORTATION

Jednakze fabryka wysytata probki i zaméwienia klientéw na duze towary.Po otrzymaniu towaréw towary nie byly w odpowiedniej wersji.Jako$¢ duzych towardw i probki byly dalekie od tej samej.Obawiam sie, ze w
pierwszych latach firmy handlowe byly tandetne, aby zarobi¢ pieniadze.To nic niezwyklego.

W rezultacie produkt klienta zostat sprzedany, a wiele skarg klientow zostalo otrzymanych, a nawet firma po stronie klienta byla niezrownowazona.Wiec pomoglem klientowi, zawsze komunikowat sie z fabryka,
asystowalem, miatem nadzieje poméc klientowi uzyskac rozwiazanie z fabryki lub odzyska¢ pewne straty, firma moze zrozumiec, ale szef koncepcja jest inna, ona nie ma decyzji, i wreszcie, ze biznes jest w srodku,i
czuje, ze szef, ktory nie jest z tym szczery, nie ma przysziosci, i z powodu tego sporu, opuscit firme.

Chociaz ta sprawa nie zakonczyla sie wynikami, ktérych chcieliémy z Carmine'em, ale dlatego, ze staralem sie mu pomoc i pomdc, klient jest mi bardzo wdzieczny, z drugiej strony, zaufanie i uczucie do mnie znacznie
wzrosto.Nastepnie klient zaczyna, szuka nowego dostawcy, znajduje nowego dostawce, zarejestrowany adres, skala, i zarejestrowany kapitat dostawcy, pozwol mi poméc mu dokonac przegladu, mam rowniez wiele
polaczen i odpowiadajacy im Business, wideo do zrozumienia wielkosci fabryki, wielkosci firmy,i ostatecznie wybra¢ fabryke o szczegdlnie dobrej kwalifikacji.Od tego czasu fabryka wspdlpracuje z klientami i nigdy nie
zmienita dostawcow.

ing

Poniewaz klient jest posrednikiem, jego produkty sa rowniez sprzedawane innym klientom.Zapytatem go, dlaczego wybrat nas.P
sprawiaja, ze czuje sie poruszony i podziwiany:

iat, Zze sa epujace punkty, ktore

1)Transport kosmetykow, wysytki MSDS i transportu lotniczego Aby zapewni¢ identyfikacje transportu, urzad celny USA powinno by¢ zgloszeniem FDA, i jest wiecej wymagan, ale mam doswiadczenie i jeste$my
bardzo profesjonalne.

2)Jako posrednik, kazdy klient ma kontrakt ze swoim nabywca i ma date dostawy.Po przekroczeniu terminu dostawy, bedzie miat wysokie likwidowane szkody.Ufa mi i ufa naszemu profesji.

3)Koszty transportu nie sa szczegdlnie duze dla jego zamoéwien.Jego towary sa nie tylko w Stanach Zjednoczonych, ale réwniez w Wielkiej Brytanii, Francji, Polsce, Kanadzie i Australii.On ma pelnoetatowy chinski
agent, wszystkie plany wysylki sa podane do mnie, dam kazdemu bilet magazyn, start, przyjazd, wymagania w czasie dostawy, dla klienta, on dokuje, sprawdzi¢ postep zaméwienia jest bardzo wygodne Bardzo
beztroskie, wtedy moze zaoszczedzi¢ wiecej energii na sprzedazy produktéw, aby marka, zyski wyzsze.

4) Kazdy rozkaz, jego limit czasowy, mozemy da¢ mu najlepsze rozwiazanie.W szczegoélnosci przypomniat sobie, ze raz miat dwa kontenery towaréw, a 40HQ Lip Gloss i 20GP Szminka zostaly wystane do magazynu w
Charlotte, USA. Zgodnie z normalnym czasem wysylki, jest zwykle 38- po otwarciu statku.Do magazynu trzeba czterdziesci dni.Ponadto, jest to nadal oparte na porcie statku, statek jest otwarty, port jest bardzo
punktualny, port wyjscia, port przeznaczenia nie ma zadnego limitu czasowego dla kontroli celnej.

Termin na zamowienia klientéw wynosi jednak tylko 25 dni.Jezeli oba kontenery sa transportowane droga powietrzna, koszty sa szczegdlnie wysokie.Jesli normalny transport nie jest dostepny, wtedy pomozemy
klientom Wysytaj z Ningbo do LA przez 14 dnipotem zorganizuj cigzaréwke bezposrednio.Gabinet US West LA, dwéch kierowcéw na zmiane, a specjalny samochdd byt wysytany do magazynu klienta w Charlotte na
szes¢ dni.Klient byt szczegdlnie wdzieczny za to rozwiazanie, ktére zaoszczedzito mu duzo pieniedzy i pomogto rozwiaza¢ problem.Od tego czasu, wszystkie zamowienia klienta s a bezposrednio niech fabryka
skontaktowac sie ze mna, aby zorganizowac dostawe, a nawet oplaty wysylki nie sa z gory pytane, bezposrednio zaksiegowane w przesztosci, po zakonczeniu dostawy, ptatnos¢ bedzie dokonana pod koniec miesiaca.




Jest to rowniez doswiadczenie pracy z tym klientem, pozwdl mi mie¢ coraz glebsze my slenie 0 moim kierunku biznesowym.
1) Pomysl o problemie z punktu widzenia klienta, pomysl o tym, czego chce klient, i dodaj do siebie wiecej wartosci dodanej, tak, ze mozesz stac sie niezastapiona rola po stronie klienta.

2) Mamy wlasnych agentéw z pierwszej reki w 50-tych panstwach.Kazda dostawa w USA, inni moga to zrobi¢, mozemy zrobi¢ to lepiej, a jest to najlepsze rozwiazanie logistyczne, musimy mie¢ zaufanie do naszych
klientow.

3) Profesjonalnie, nie tylko mowiac o tym, trzeba wiedzie¢, co klient troszczy sie o i nauczy¢ sie poméc klientowi rozwiazac jego obawy i obawy.

4) Mozemy zapewnic¢ co najmniej trzech amerykanskich klientow, ktorzy wspolpracuja z nami, tak aby nowi klienci mogli bezposrednio skontaktowac sie z naszymi wspétpracujacymi klientami z USA, aby dowiedzie¢
sie o us lugach naszej firmy i pozwoli¢ klientom poczu¢ swoja prawdziwa i potezna.

5) Ucz sie od klientow, ucz sie madrosci biznesowej klientéw, dziel sie z innymi nowymi klientami, prowadz klientow, znajdz klientéw, ktorzy podzielaja twoje zainteresowania, i zréh zamowienia tatwe i beztroskie, zbyt
nieostrozne, czasochlonne i pracochtonne.Klienci, nie rébcie tego.

6) Dzielic sie z toba prawdziwym zyciem w zyciu, dac¢ zna¢ klientowi wigcej o tobie i zwigkszy¢ lepkos¢ klienta.
Carmine i ja jestesmy partnerami biznesowymi, przyjaciétmi w zyciu, pamietajac o tych pieciu latach, powinnismy by¢ wzajemnymi osiagnieciami.Dostat to, czego chcial, a ja zrobitem to, co chciatem.Jestem mu

wdzieczna, ze nie zrobit dla mnie tyle pieniedzy.Zamiast tego nauczylem sie wiele i sprawilem, ze czulem sie lepiej rozwijajac nasz rynek amerykanski i amerykanskich klientow.W tym roku stopa obrotu w USA
osiagneta 80.3.Naszym celem jest to, ze tak dtugo jak klient spotyka sie z nami, nie chca juz innych spedytoréw towarowych.

Dziekuje bardzo za przeczytanie naszej historii

Sprobuj naszej ustugi towarowe;j



