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Brak wypadkow, chyba ze dojdzie do kleski zywiotowej

Dbaj o towary bardziej niz wtasciciel tadunku

Nasze doskonate ustugi wysytkowe pomagajg naszym klientom zaopatrywac sie w $wiat z Chin,
zapewniajac szybka, bezpieczng i wydajng dostawe.
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Zanim zapytasz, upewnij sie, ktéry sposdéb wybrac.

Sunshine Global Logistics Czas dostawy
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Ciepta wskazowka: powyzszy czas transportu tylko w celach informacyjnych.

Zdjecia fadunku pokazuja
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Nasze historie z naszymi klientami

Ben, Ben;

Zycie nigdy nie zawiedzie tych, ktérzy ciezko pracuja, nigdy nie wiesz, co on bedzie zaskoczony przed toba. Mineto prawie pie¢ lat, odkad poznatem czerwony. 5 maja 2014 roku zwykly dzien bylby niezwykly, ale nikt
nie mogt sobie tego wyobrazic. Kariera biznesowa tego klienta, moje zaufanie i moje przyszle zycie.



Tego popotudnia otrzymatem e-mail od klienta z prosba o pytanie i zadal mi partie Szminka zostala wystana z Xiamen do Stanéw Zjednoczonych. Zawsze cytuje klientow jak zwykle, ale kosmetyki nie sa zwyklymi
towarami, produkty te sa frachtem lotniczym. Potrzeba zapewnienia Karta Charakterystykiwymagana jest identyfikacja transportu lotniczego. Ponadto w przypadku fabryk eksportowych musza one dostarczy¢
informacji, aby zadeklarowac, ze kosmetyki na kontynencie musza podlegac kontroli handlowej.

Kiedy cytuje, $wiadomie przypominam klientowi o tych informacjach, ale klient nie rozumie. Zwracam sie do klienta o podanie najpierw danych kontaktowych mojego dostawcy. Wiedzialem to bardzo dobrze i dat mu
opinie. Dal mi informacje o fabryce. Nie ma jednak mozliwosci dostarczenia informacji po stronie fabryki. Natychmiast podam inne rozwiazanie Pociggnij towar do Shenzhen i lataj z Hongkongu. Pierwsza organizacja
biletu klienta poszta gtadko, wszystko poszio gtadko, a klient byt bardzo zadowolony z mojego profesjonalizmu i terminowosci.

COSMETICS TRANSPORTATION

Jednak fabryka wystata prébki i zamowienia na towary klienta. Po otrzymaniu towaru wersja towaru jest nieprawidlowa. Jako$¢ towaréw i probek jest bardzo rézna. Nie jest rzadkoscia dla firm handlowych, aby
zarabia¢ pieniadze przez lata.

W rezultacie produkty klientéw sa sprzedawane i otrzymano duza liczbe skarg klientow, nawet jesli firma klienta nie jest zréwnowazona. Wiec pomagam klientom, zawsze z komunikacja fabryczna, pomoca, nadzieje,
ze pomoga klientom uzyska¢ rozwiazania z fabryki lub nadrobi¢ pewne straty, biznes moze zrozumie¢, ale koncepcja szefa jest inna, nie miala prawa decydowac, i wreszcie, Ze biznes w srodku, mysle, Ze ten nieuczciwy
szef nie ma przysziosci, z powodu tego sporu, opuscit firme.

Chociaz nie wyszlo to, co chcialem, moi klienci byli bardzo wdzigczni za moje najlepsze i za moje najlepsze, a z drugiej strony moje zaufanie i wdziecznos¢ znacznie wzrosly. Nastepnie klient zaczat szuka¢ nowego
dostawcy, znalazl nowego dostawce, zarejestrowany adres dostawcy, rozmiar i kapital rejestrowy, pozwol mi poméc w audycie, mam réwniez wiele polaczen i odpowiedniego biznesu, wideo, aby zrozumie¢ wielko$¢
zakladu, wielkos¢ firmy, a ostatecznie wybrac szczegélnie dobrze wykwalifikowana fabryke. Od tego czasu zaktad wspotpracuje z klientami i nigdy nie zmienit swoich dostawcow.

Poniewaz klient jest posredmk:em, jego produkty sa réwniez sprzedawane innym klientom. Zapytatem go, dlaczego nas wybrat. Powiedziat, ze nastepujace punkty dotknat
i podziwiat mnie:

1) Transport kosmetykow, transport MSDS i transport lotniczy w celu zapewnienia oznaczen transportowych, odprawa celna w USA powinna by¢ zadeklarowana przez FDA, a wymagania sa o wiele bardziej, ale mam
doswiadczenie, jestesmy bardzo profesjonalni.

2) Jako posrednik, kazdy klient ma umowe z kupujacym i date dostawy. Po przekroczeniu okresu dostawy bedzie on miat wyzsza platnos¢ domyslna. Wierzy we mnie i wierzy w nasz zawod.

3) Koszt wysylki jego zamowienia nie jest szczegdlnie duzy. Jego towary znajduja sie nie tylko w Stanach Zjednoczonych, ale takze w Wielkiej Brytanii, Francji, Polsce, Kanadzie i Australii. Ma pelnoetatowego agenta w
Chinach, wszystkie plany transportu sa mi podane, dam kazdy bilet do magazynu, startu, przyjazdu, wymagan dotyczacych czasu dostawy, dla klientow, on dokowanie, sprawdzi¢ postep zaméwien jest bardzo wygodne,
a nastepnie moze zaoszczedzi¢ wiecej energii w sprzedazy produktéw, aby marka, zysk jest wyzszy.

4) Kazda komenda, jego limit czasu, mozemy da¢ mu najl ie. Inie pamietal, ze kiedy$ mial dwa pojemniki, 40HQ Blyszczyk i szminka 20GP do magazynu w Charlotte w USA. W zaleznosci od
normalnego czasu wysylki, jest to zwykle 38-po otwarciu statku Wysylka do magazynu trwa 40 dni. Co wiecej, nadal opiera si¢ to na porcie statku, statek otwiera sie, port jest bardzo punktualny, port wyjscia, port
przeznaczenia nie ma limitu czasu na kontrole celna.

Jednak termin skladania zamoéwien przez klientéw wynosi tylko 25 dni. Jesli oba kontenery sa w powietrzu, koszt jest szczegdlnie wysoki. Jesli nie zostanie wystany prawidlowo, pomozemy klientowi 14 dni z Ningbo do
Los Angelesa nastepnie ul6z ciezaréwke bezposrednio. W West Los Angeles dwdch kierowcow na zmiane dostarczato specjalny samochdd do magazynu klienta w Charlotte przez szes¢ dni. Klient jest szczegdlnie
wdzieczny za to rozwiazanie, zaoszczedzit duzo pieniedzy i pomdgt mu rozwiazac problem od tego czasu, wszystkie zamowienia klienta sa bezposrednio niech fabryka skontaktuje si¢ ze mna, aby zorganizowac
dostawe, nawet bez pytama o wysylke, mam bezposrednio przesziosci rozhczen po dostawie platnos¢ zostanie dokonana pod koniec miesiaca.

Jest to rowniez doswiadczenie w pracy z tym klientem, ktore pozwala mi bardziej mysle¢ o moim kierunku biznesowym.
1) Rozwaz problem z punktu widzenia klienta, zastanéw sie nad potrzebami klienta i dodaj wiecej wartosci do siebie, aby mozna bylo sta¢ sie niezastapiona rola w kliencie.

2) Mamy wlasnych agentéw z pierwszej reki w 50 stanach USA. Kazda przesylka amerykanska, inni moga to zrobi¢, mozemy zrobic lepiej, to jest najlepsze rozwiazanie logistyczne, musimy mie¢ zaufanie do naszych
klientow.

3) Profesjonalny, nie tylko méwic o tym, trzeba wiedzie¢, co klient dba o i nauczy¢ sie poméc klientowi rozwiazac¢ swoje problemy.

4) Mozemy zapewni¢ co najmniej 3 amerykanskich klientéw, aby nowi klienci mogli skontaktowa¢ sie bezposrednio z naszymi amerykanskimi partnerami, aby zrozumiec ustugi naszej firmy i sprawic, ze klienci poczuja
sie twoim prawdziwymi i poteznymi.

5) Ucz sie od Klientow, zrozumie¢ madros¢ biznesowa klienta, dzieli¢ sie z innymi nowymi klientami, prowadzi¢ klientéw, znajdowac klientéw, ktérzy podzielaja Twoje zainteresowania, sprawiac, Ze zaméwienia sa
tatwe, zbyt nieostrozne, czasochtonne i pracochtonne. Klienci, nie rébcie tego.

6) Podziel sie z toba prawdziwym zyciem, pozwol klientowi dowiedzie¢ sie wiecej o Tobie i zwiekszy¢ lepkos¢ klienta.
Ja i Sei Hong jestesmy partnerami biznesowymi, przyjaciéimi w zyciu, patrzac wstecz na te pie¢ lat, powinniémy by¢ wspolnym osiagnieciem. Dostat to, czego chcial, a ja zrobilem to, co chcialem zrobi¢. Dziekuje mu za

to, ze nie zarabial dla mnie zbyt wiele pieniedzy. Zamiast tego wiele sie nauczytem, dzieki czemu bardziej komfortowo rozwijatem rynek amerykanski i amerykanskich klientéw. W tym roku w Stanach Zjednoczonych
mamy rynkowy obrdt na poziomie 80,3. %, naszym celem jest to, ze tak dlugo, jak nasi klienci nas znaja, nie potrzebuja juz innych spedytordw.



Dziekuje bardzo za przeczytanie naszej historii.

Wyprobuj nasza ustuge frachtu.



